
Pontarolo:innovazione
efamiglia fannoil successo
`Il gruppoleaderdellecostruzioni
macinacommessee mercatiesteri

`«Cinquantamilioni di fatturato
ci permettonogrossiinvestimenti»

SAN VITO

Apertura versonuovi mercati
esteri, in particolare nel Paese
del Sol Levante,fatturatoin cre-

scita, investimenti, proposteche
vanno nella direzione dell'inno-
vazione ericambio generaziona-

le. È un periododi soddisfazioni
per il Gruppo Pontarolo, leader

da decenni nel settoredelle co-

struzioni. Nel 2023 il fatturatosi
è attestato intorno ai 50 milioni
di euro.«Un risultato chestiamo

replicando nel 2024 - fa sapere

l'ingegnere Valerio Pontarolo -,
con un3% in più». Niente rallen-

tamenti, quindi, dopo l'ondata
del Superbonus,che per l'im-
prenditore non è statadetermi-

nante, mahacostituito, semmai,
un «booster». Pontarolo Engi-
neering Spa, “protagonista” del

Gruppo (che si estendea livello
internazione e comprende an-

che Pontarolocommerciale,Sin-

tesyplast, Onek, Class design,
Pontarolo engineeringInc. - Ca-

nada, Cupolexbuilding system -

Usa, e CupolexPty limited – Au-
stralia) da sola fatturacirca 30
milioni di euro all'anno. Cifre

che«ci permettono- sottolinea il
fondatore e presidente dell'a-

zienda sanvitese- di fare grossi
investimenti. Per il biennio
2024-2025 stiamo investendo
tre milioni di euro (dopo i cin-

que del biennio precedente) in
macchinari, capannonieuffici».

In generale,l'incremento piùno-
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tevole, negli ultimi anni, siè regi-
strato trail 2021eil 2023,conun
raddoppio del fatturato. Il trend
continua adesserepositivo «su-

perando - aggiunge Pontarolo -

le aspettative»,esi guardaal fu-

turo con ottimismo.

I MERCATI

Le tecnologieperl'edilizia tar-

gate Pontarolo arrivano, per
quanto riguarda l'Europa, in
Francia, Germania, Austria,
Croazia, Slovenia, Spagna,Porto-
gallo eGranBretagna.Ma il mer-

cato comprende ancheil Cana-
da, gli Stati Uniti, il Messico, il

Sud Africa, l'Estonia, la Russia,
l'Australia, la Nuova Zelanda e
gli Emirati Arabi. Paesi a cui si
sta aggiungendo il Giappone.
«In ottobre - annunciaPontaro-
lo - presenteremo i nostri pro-
dotti aTokyo, in unafiera.Ci so-

no già un paio di catenedella
grandedistribuzione interessa-
te alle nostresoluzioni».Uno de-

gli aspettivincenti, per Pontaro-
lo, è proprio il tipo di rapporto
chel'aziendainstauracon il si-
stema dellagdo, grandedistribu-
zione organizzata. «Siamo di-

ventati - spiega l'ingegnere- dei
partner della gdo, più che dei
semplicifornitori. Ascoltiamo le

esigenzeeci impegniamo apro-

porre dei prodotti ad hoc». An-
che per quanto riguarda il mer-

cato dei costruttori, l'idea èquel-
la di andare incontro al cliente.

«I nostri prodotti, chesi tratti di
quelli in legno, in plastica o in
polistirolo - continua Pontarolo
- sono apprezzati perché sono
pensatianche peressereutiliz-

zati agevolmenteincantiere».

L’INNOVAZIONE
La parolachiaveè sempre“in-

novazione .La sfida peril futu-
ro, per Pontarolo, è «rimanere
nel mercatoe anticiparlo, stan-

do attentiadovetira il ventoe re-

golando le vele per cercaredi
evitare le tempeste».Econtinua-
re a fare ricerca. La Pontarolo
Engineering è iscritta nel regi-

stro delle imprese innovative e
ogni anno deposita alcuni bre-
vetti. Attualmente otto persone
si occupanodi ricerca esvilup-
po. L'ultimo prodottocheèstato
presentatoè il cappotto sismico,
chepermettedi riqualificare dal

puntodi vista energetico e, ap-

punto, sismico un edificio, sen-
za lanecessitàdilavorarvi all'in-
terno, e quindi di svuotarlo.
«Stiamofornendomateriale - di-

chiara Pontarolo - per diversi en-

ti pubblici,scuole econdomini».

Ma per Pontarolo (anche presi-
dente del Polotecnologico Alto

Adriatico Andrea Galvani), la
soddisfazionepiùgrandedi tut-

te è«vederechei miei figli, Luca
eValentina,non sonosemplice-
mente entrati nell'azienda, ma
si stanno appassionandosem-

pre di più e la stannogestendo-

sorride - meglio di me.Lui è lau-

reato in ingegneriadei materiali
e segue la parte tecnica, lei in
economiaeseguequella ammi-
nistrativa, ed entrambihanno
studiatoanche in inglese: me-

glio di così?».
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L'INGEGNERE

Valerio Pontarolo:«La soddisfazione
piùgrandeèvederechei miei figli

nonsonosoloentrati in azienda,ma
la stannogestendomegliodi me»
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L’AZIENDA Valerio Pontarolodell’omonimo gruppocon i figli Valentinae Luca
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