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Forniturestrategicheperelicotteri
Leonardoa cacciadiPmiin regione
L’obiettivoè creare una filieranazionaleda 100 milioni di ricavil’anno per l’interavita dei velivoli

MauraDelleCase

/PORDENONE

Dal Veneto al Friuli Venezia
Giulia, il progetto Crescere in-
siemedi Leonardo apre scena-
ridi sviluppoconcretiper le im-
presedelNord Est attive –o at-
tivabili–nelsettore della forni-
turaaerospaziale. Con l9obiet-
tivo di ricostruire in Italia una
filiera strategica oggi forte-
mente dipendente dall’estero,
il colossonazionale guarda al
tessuto produttivo locale co-
me leva per rafforzare la pro-
pria capacità industriale, con
ritorni potenziali a lungo ter-
mine per l’intero ecosistema
manifatturiero.

Con il progetto Crescere in-
sieme,la divisioneelicotteridi
Leonardo punta a costruire un
ecosistema nazionale di Pmi
per ridurre la dipendenza
dall’esteronelle forniture stra-
tegiche:oggi,sucirca 3 miliar-
di di acquisti annui in compo-
nenti per elicotteri, oltre il
65% arriva da fuori confine.
L’obiettivodelgruppo guidato
daRobertoCingolaniè riporta-
re inItalia più di unmiliardo di
questi volumi. Per riuscirci, il

colossoattivo nei settori della
difesa e dell’aerospazio – pri-
moproduttore mondiale dieli-
cottericivili con lasua divisio-
ne ad ala rotante – ha iniziato
da un anno a mappare, incon-
trareeselezionarelePmi italia-
ne più promettenti dal punto
di vistatecnologico.

La ricerca nei giorni scorsi è
approdata in Friuli Venezia
Giulia,dopoaver giàinteressa-
todiverseregioni,Venetocom-

preso, dove nelle scorse setti-
mane Leonardo ha firmato il

primo contratto di fornitura
con una Pmi selezionata
nell’ambitodelprogetto: la Iso-
clima di Este, in provincia di

Padova, che alla divisione eli-
cotteri fornirà un parabrezza
in policarbonato e un altro
estremamente sofisticato, in
vetro riscaldato.

Dopo aver selezionato nei
mesiscorsi150 imprese a livel-
lonazionale – l’obiettivo èmet-
terne insieme 600 –, ora la ri-
cercadi Leonardosiestende al-
laregionepiùorientaledelPae-
se,anche grazie alla complici-
tàdi ConfindustriaAlto Adria-
tico, della Regione, del Polo
tecnologico Alto Adriatico e
del Cluster Mare Tc Fvg i cui
rappresentanti, lunedì, hanno
incontrato insieme aiverticidi
Leonardo un centinaio di im-
prenditoriaPordenone ai qua-
li èstato presentato l9ambizio-
soprogetto.

Come hanno spiegato
nell’occasionePiero Rancilio,
responsabile del programma
Crescereinsieme, e Diego Mi-
chielan,manager della divisio-
ne acquistidel settore elicotte-
ri di Leonardo, «a fronte di un
investimento iniziale di circa
60 milioni di euro, il Gruppo
stima che il progetto potrà ge-
nerareun effettoleva significa-
tivosul sistema industriale ita-
liano, con un ritorno di circa
100milionidieuro di ricavian-
nui per l’intera vita utile degli

elicotteri, che è di circa tre de-
cadi, creando nuove opportu-
nità anche per le Pmi del Friuli
Venezia Giulia».

«L’iniziativa–hanno aggiun-
to i due manager – coinvolge
centinaia di imprese, sia giàat-
tivenell’aerospazio,sia prove-
nientidaaltri settoricon poten-
zialedi riconversione, epreve-
demodelli di partnership basa-
tisupiano di sviluppocongiun-
totra Leonardoe leaziende se-
lezionate».

I60milionidieuro di investi-
mento iniziale, sostenuti in
parte daLeonardo, inpartedal-
le aziende che entreranno nel-
la filiera, serviranno a dotare
lePmi di tuttoquanto necessa-
rio:dalletecnologieallecertifi-
cazioni.

Per farneparte, le Pmi devo-
no passare attraverso una fase
dicandidatura esuccessivave-
rifica dei requisiti, una prima
scrematura per la quale, in
Fvg, Leonardo si avvarrà del
supporto del Polo tecnologico
AltoAdriatico.

L’occasione si scontra però
con la dimensione contenuta
della maggior parte delle im-
prese associate a Confindu-
stria,che ha meno di 15 dipen-
denti come ha evidenziato il
numero uno di Confindustria
Alto Adriatico Michelangelo
Agrustirilevando«lanecessità
difavorire aggregazioni epart-
nership tra le piccole realtà
produttive. I protocolli d9inte-
sa con i grandi player – ha ag-
giunto il presidente Agrusti –
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rappresentano un modellovir-tuoso per ridefinire i rapporti
tra imprese capofilae subforni-
tura, trasformando il legame
in una vera partnership di svi-
luppo».

Dal canto loro, gli assessori
regionaliAlessiaRosoleneSer-
gioEmidio Bini hanno confer-
mato il proprio impegno a so-
stegnodell’iniziativa,comepu-
re ilpresidente del ClusterMa-
re Tc Fvg, Massimiliano Ciar-

rocchi,che ha assicurato la di-sponibilità del cluster e delle
associazionia facilitarel9acces-
sodelle impreseaiprogrammi
di sviluppo ealle certificazioni
necessarie per entrare nelle fi-
liere.—

© RIPRODUZIONERISERVATA

Il gruppo èil primo
produttore mondiale
dimezzi ad ala rotante
per iltrasporto civile

Agrusti:«Favorire
leaggregazioni
trapiccole realtà
per competere»

Unvelivoloin produzionealladivisioneElicotteridelGruppoLeonardo

MichelangeloAgrusti
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