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L'INCONTRO IN CONFINDUSTRIA ALTO ADRIATICO

Forniture strategiche per elicotteri

LeonardoacacciadiPmiinregione

L'obiettivo & creare una filiera nazionale da 100 milioni di ricavi 'anno per l'intera vita dei velivali

MauraDelle Case
/PORDENONE

Dal Veneto al Friuli Venezia
Giulia, il progetto Crescere in-
sieme di Leonardo apre scena-
ridisviluppoconcretiperleim-
prese del Nord Estattive—oat-
tivabili—nel settore della forni-
tura aerospaziale. Con 'obiet-
tivo di ricostruire in Italia una
filiera strategica oggi forte-
mente dipendente dall’estero,
il colosso nazionale guarda al
tessuto produttivo locale co-
me leva per rafforzare la pro-
pria capacita industriale, con
ritorni potenziali a lungo ter-
mine per l'intero ecosistema
manifatturiero.

Con il progetto Crescere in-
sieme, la divisione elicotteri di
Leonardo punta a costruire un
ecosistema nazionale di Pmi
per ridurre la dipendenza
dall’estero nelle forniture stra-
tegiche: oggi, sucirca 3 miliar-
di di acquisti annui in compo-
nenti per elicotteri, oltre il
65% arriva da fuori confine.
L’obiettivo del gruppo guidato
daRobertoCingolani ériporta-
reinItalia pitidi un miliardo di
questi volumi. Per riuscirci, il
colosso attivo nei settori della
difesa e dell’aerospazio — pri-
mo produttore mondiale di eli-
cotteri civili con la sua divisio-
ne ad ala rotante — ha iniziato
da un anno a mappare, incon-
trare e selezionare le Pmi italia-
ne pitt promettenti dal punto
divista tecnologico.

La ricerca nei giorni scorsi &
approdata in Friuli Venezia
Giulia,dopoaver giainteressa-
todiverseregioni, Venetocom-

preso, dove nelle scorse setti-
mane Leonardo ha firmato il
primo contratto di fornitura
con una Pmi selezionata
nell’ambito del progetto: lalso-
clima di Este, in provincia di

Padova, che alla divisione eli-
cotteri fornira un parabrezza
in policarbonato e un altro
estremamente sofisticato, in
vetroriscaldato.

Dopo aver selezionato nei
mesiscorsi 150 impresealivel-
lonazionale-Iobiettivo ¢ met-
terne insieme 600 —, ora la ri-
cercadiLeonardosiestendeal-
laregione pitiorientale del Pae-

se, anche grazie alla complici-
ta di Confindustria Alto Adria-
tico, della Regione, del Polo
tecnologico Alto Adriatico e
del Cluster Mare Tc Fvg i cui
rappresentanti, lunedi, hanno
incontrato insieme ai vertici di
Leonardo un centinaio di im-
prenditoria Pordenone ai qua-
li & stato presentato I'ambizio-
so progetto.

Come hanno spiegato
nell’occasione Piero Rancilio,
responsabile del programma
Crescere insieme, e Diego Mi-
chielan, manager delladivisio-
neacquisti del settore elicotte-
ri di Leonardo, «a fronte di un
investimento iniziale di circa
60 milioni di euro, il Gruppo
stima che il progetto potra ge-
nerare un effettolevasignifica-
tivosul sistema industriale ita-
liano, con un ritorno di circa
100 milioni dieurodiricavian-
nui per l'intera vita utile degli

elicotteri, che é di circa tre de-
cadi, creando nuove opportu-
nita anche perle Pmi del Friuli
Venezia Giuliay.

«L'iniziativa—hannoaggiun-
to i due manager - coinvolge
centinaiadiimprese, siagiaat-
tive nell’aerospazio, sia prove-
nientidaaltrisettori con poten-
zialediriconversione, e preve-
demodellidi partnership basa-
tisu pianodi sviluppo congiun-
totraLeonardoeleaziende se-
lezionatey.

160 milionidieurodi investi-
mento iniziale, sostenuti in
parte daLeonardo, in partedal-
le aziende che entreranno nel-
la filiera, serviranno a dotare
le Pmi di tutto quanto necessa-
rio: dalle tecnologiealle certifi-
cazioni.

Per farne parte, le Pmidevo-
no passare attraverso una fase
di candidaturaesuccessiva ve-
rifica dei requisiti, una prima
scrematura per la quale, in
Fvg, Leonardo si avvarra del
supporto del Polo tecnologico
Alto Adriatico.

L’occasione si scontra pero
con la dimensione contenuta
della maggior parte delle im-
prese associate a Confindu-
stria, che hameno di 15 dipen-
denti come ha evidenziato il
numero uno di Confindustria
Alto Adriatico Michelangelo
Agrustirilevando «la necessita
difavorireaggregazionie part-
nership tra le piccole realta
produttive. I protocolli d’inte-
sa con i grandi player — ha ag-
giunto il presidente Agrusti —
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rappresentano un modello vir-
tuoso per ridefinire i rapporti
traimprese capofilae subforni-
tura, trasformando il legame
in una vera partnership di svi-
luppon.

Dal canto loro, gli assessori
regionali AlessiaRosolen e Ser-
gio Emidio Bini hanno confer-
mato il proprio impegno a so-
stegnodell’iniziativa, come pu-
reil presidente del Cluster Ma-
re Tc Fvg, Massimiliano Ciar-

rocchi, che ha assicurato la di-
sponibilita del cluster e delle
associazionia facilitare’acces-
so delle imprese ai programmi
disviluppo ealle certificazioni
necessarie per entrare nelle fi-
liere.—

RIPRODUTIONE RISERVATA
_

Il gruppo ¢il primo
produttore mondiale
dimezziad alarotante
per il trasporto civile
Agrusti: «Favorire

le aggregazioni

tra piccole realta

per compelere»

Michelangelo Agrusti
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Unvelivolo in produzione alladivisione Elicotteri del Gruppo Leonardo
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